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Forma parte de la Red de Asesores
Inmobiliarios Cualificados y conéctate
con el Negocio Inmobiliario
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El Instituto de Practica Empresarial en colaboraciéon con el Colegio de
Arquitectos de Murcia pone en marcha una nueva edicion del MBA Inmobiliario
en la Region de Murcia.

Con mas de 10.000 alumnos formados en todo el territorio nacional en 20 afios,
IPE es la Unica Escuela de Negocios especializada en el Sector Inmobiliario y
de la Edificacion.

Un referente para los medios de comunicacion gracias a trabajos de
investigacion como el Pulsimetro Inmobiliario

En IPE nace la primera Red de profesionales inmobiliarios que integra todos los
eslabones de la cadena de valor del Sector, con capacidad de conocimiento de
cada mercado local y amparados por un codigo ético: la Red de Asesores
Inmobiliarios Cualificados

20 anos de innovacion inmobiliaria y apuesta por ¢l talento
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IPE: 20 ahos de humanismo y nego

Watch on'YouTube

Flash-embedded videos are no longer supported,
but you can still watch'this video on YouTube.

WATCH ON YOUTUBE

https://www.youtube.com/watch?v=UpgVX80OpwTo

20 anos de innovacion inmobiliaria y apuesta por ¢l talento
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El MBA Inmobiliario combina distintas metodologias, todas ellas con el mismo objetivo de“ayl
alumnos a marcar diferencias notables en los proyectos que desarrollen desde un principio basica
la generosidad con sus clientes, entre las que merece la pena citar:

*El modelo Araucaria , promueve el espiritu emprendedor, de manera que ideas de negocio se
conviertan en solidos proyectos empresariales y éstos a su vez puedan cristalizar en la creacion de
empresas, con generacion de talento corporativo, mas alla de las capacidades y el conocimiento
individual, aportando resultados excelentes con recursos normales.

*El método del caso , a través del cual, de las experiencias vividas en nuestro entorno inmobiliari o]
directamente por el claustro de profesores , donde se analizan, se proponen y argumentan soluciones
o alternativas a la situacion planteada y con ello se descubren y procesan visiones distintas
enormemente enriquecedoras, tanto de los éxitos como de los fracasos, sin perder la vision global y
gestion local, necesarias de armonizar en el sector inmobiliario.

*El trabajo en equipo como ejercicio generador de sinergias, contrastes y también comor  efuerzo al
sentimiento de alianzas que de manera tan determinante la actual situacion nos exige.

*Sesiones lectivas en formato de exposiciones, debates, conferencias, seminarios, lecciones
magistrales, mesas redondas y encuentros sectoriales. Lo académico y lo vivido en el dia a dia de los

gue estan haciendo la Industria Inmobiliaria

20 anos de innovacion inmobiliaria y apuesta por ¢l talento
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Mi Préximo objetivo (MPO)

Todos estos métodos han de proporcionar al alumno las referencias intelectuales para desarrollar Ml
PROXIMO OBJETIVO (MPO), verdadero Plan de Futuro, de Empresa o de Desarrollo Personal, que le
aporte lo necesario para hacer realidad ese OBJETIVO, siendo una innovacién que IPE incorpora en su
MBA Inmobiliario.

Los proyectos seran presentados ante un tribunal , donde participaran perfiles inversores que
determinaran la viabilidad del proyecto vy su posible puesta en marcha, en funcién de la minimizacién
de riesgos aportada.

Toda la programacion académica de IPE se disefia atendiendo demandas formativas de plena actualidad
y con el objetivo irrenunciable de que el resultado sea una experiencia de formacion enormemente
practica, rentabilizando el alumno la inversion realizada desde el primer dia en el aula.

Para ello, IPE combina distintos métodos formativos buscando:
*Ayudar a que el participante se conozca y reconozca actitudes y motivaciones.

*Que el alumno entienda las empresas antes de entender el trabajo de quien las dirige.
*Que proyecte actitudes y capacidades adquiridas en un objetivo de empresa.

20 anos de innovacion inmobiliaria y apuesta por ¢l talento
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Modulos MBAI

Modulo 1. Mercado Inmobiliario y de la Edificacion

Modulo 2. Sociologia y Funcionalismo Inmobiliario: Modelos de negocio viables
i Modulo 3. Financiacion e Inversiones

1 Modulo 4. Marketing, Gestion y Comercializacion

Modulo 5. Urbanismo y Desarrollos Inmobiliarios

Modulo 6. Innovacion y Sostenibilidad en los Disefnos

Modulo 7. Habilidades Directivas para Crear Equipos de Alto Rendimiento

20 anos de innovacion inmobiliaria y apuesta por ¢l talento
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INVERSIONES

ESTRATEGIA CRECIMIENTO PARA SOCIOS ante un Sector mucho mas exigente

saber y entender cual va a ser a Es el momento cumbre: los socios en lo que a cualificacion profesional
largo plazo pero aplicada en el corto apuestan por crecer o ganar mas se refiere y una economia que ha

2 \ 4

jugado un papel fundamental para
atraer capitales al sector inmobiliario,
es necesario un conocimiento

CONTABILIDAD Y CONTROL NEGOCIACION
. . . i} rofun | len je financier
saber qué pedir y a quién pedirselo es el momento de negociar con PSS CEN LETGLENE WO EIE
para llevar a cabo la estrategia proveedores y propietarios de suelo ’ MESAS REDONDAS
3 v BANCA, INVERSORES Y SERVICERS

SEGMENTACION Y MARKETING FINANCIACION Y PROMOCION OPERACIONES

minimizar el riesgo comercial: quién minimizar el riesgo financiero: Durante el MBAi abordaremos las
sera mi cliente y como llegar a él triangulacién inmobiliaria herramientas necesarias para

v desarrollar el Plan de Empresa,
Estratégico, Marketing, Financiero y
ORGANIGRAMA URBANISMO Ventas. Todos los alumnos podran

pensar en qué personas minimizar el riesgo urbanistico: un desarrollar su proyecto
necesitamos y donde buscarlas directivo debe saber de suelos individualmente o en equipo

20 anos de innovacion inmobiliaria y apuesta por ¢l talento
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Mucho mas que formacion

*Presentacion final de proyectos (TCE) ante el Tribunal e Inversores
*Adhesion a la Red de Asesores Inmobiliarios Cualificados (RAIC) y
obtencion de la IQ de Calidad Inmobiliaria

eIncorporacion al Registro de Funcionalistas Inmobiliarios (RFI)

*Especialista en mercado Seniorboom (SRES)
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MBAI Madrid

MBA Inmobiliario | | ; MBA Inmobiliario | ' ‘ ‘ T Trxangiamon‘es:
Madrid I Madrid h ‘ Pract!ca rnercantil gtraves de la cual los
‘ ‘ N/ . negocios se perfeccionan en tanto gue en
ellos intervienen tres o mas agentes cediendo
todos o alguno de ellos parte de sus
aspiraciones en beneficio de los demas.

T |
La Cooperacion Interadmm '

se sostiene en tres pilares como son el respeto mutuo

en el ejercicio de las competencias, la necesaria ponderacion
de los intereses puiblicos en presencia y el deber
deinformacionen la'gestion de actuaciones.

Dnia. Angela de la Cruz > Profesor Jose Antonio Pérez

Incidencia de la legislacion sectorial, estatal y
. autondmica, sobre la planificacién urbanistica 5 r Fuentes alternativas de financiacién: La Triangulacién

#ipeMBAi #ipeMBAi

20 anos de innovacion inmobiliaria y apuesta por ¢l talento
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A y - MBA 1 biliari , 5 I,
fl\llql\’dr(E)gmARlA . Madst dnmo 1aro Con caracter general, prima la iniciativa

Elvalor s o formacién especiizads frem— . ; — privada sin perjuicio de que la iniciativa
‘. ‘ ; publica la sustituya cuando resulte necesario.

Profesor Alberto Ibort

Sistemas de actuacion urbanisticos
#ipeMBAi
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Alfonso Carnerero Parra

g Infroduccion al urbanismo
iS!Rﬂsur MAugusta 09_-'-5'-‘-!53 bankinter. @TEENUE&DSUHP 'ﬁ" #IpeMBAi
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mglg I:mobltlarlo ' i TH ‘ El objetivo de cualquier web
9 | . ; ~ inmobiliaria es generar contactos.
ol ML g : o La conversion se puede medir
| T "wl ( - ; ‘ejemplo, nuestro

| con formularios

N Y - A —_— |
La base de toda econemia es con@eer los | -
conceptos basieos contables y financieros -"-v
ra sentar las bases del andlisis de operaciones ﬁ'

‘ in,qub'ill as ;

rof. Francisco Javier Pérez 'm 1 - , L “Prof. Daniel Botello
La contabilidad como sistema de informacion ' . : Marketihg Online en el Sector Inmobiliario
H#ipeMBAI Uy H#ipeMBAI
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¢Quiénes nos acompanan?

(;Tacciona % »» Avintia

&
Neinor f=f € EY coniee

lS!Hﬂ,sur ) éinor few /ABANCA

Knight _ K "laCaise”

|ffﬂl"l|{ | bnsa ‘ - SRR

e o | AGUIRRE B! Servihabitat
Solvia  p, cuspmanse iNEWMAN] DRAGADOS

avesqQ e

s Sodedad de {éhSEda bﬂﬂﬂl‘ls 1{1’4

ll - &Tasacmn il CBRE
ar

®Sabadell E’na a @
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w =l EIFFAGE .

B.SOLIS SaV|"S Quabit”

KLEFIERRE
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Calendario y Claustro

Programa presencial .
Comienzo : 29 de octubre de 2018

Horario : lunes de 16 a 20 h. y martes de 10 a 14 h.

Claustro :
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https://www.ipe-hn.com/formacion-inmobiliaria/master/mba-

inmobiliario/claustro/

Para la obtencién del certificado el alumno tendra que haber superado el 75%

del total de horas lectivas.
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Tasas académicas RERTIELS

Y formas de pago

El importe del curso incluye el disefio del programa, tutorias para el desarrollo
del proyecto, claustro de profesores, la documentacion en formato digital y
desplazamientos del profesorado asi como el personal de apoyo de la Catedra
Inmobiliaria.

Colegiados/Precolegiados: 9.375€
Otros téecnicos: 12.500€

Minimo 12 alumnos.
Inscripciones:

https://www.ipe-hn.com/mba-inmobiliario-ipe-coamu/

Transferencia o ingreso en BBVA IBAN ES77 0182 6839 1102 0152 6112

20 anos de innovacion inmobiliaria y apuesta por ¢l talento
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lnsmum

Presentacion del Pulsimetro Inmobiliario Cérdoba

Presentacion del Pulsimetro Inmobiliario Cadiz Presentacion del Pulsimetro Inmobiliario Sevilla

20 anos de innovacion inmobiliaria y apuesta por ¢l talento
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